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M E T H O D E N  I M  I N D I R E K T E N  E I N K A U F

Was ist Leasing?
�	 Abgrenzung zu Kreditkauf, Mietkauf und Miete
�	 Behalten Sie den Durchblick
�	� Was verbirgt sich hinter Bezeichnungen wie:
	� Anzahlung, Sonderzahlung, Abschlussgebühr, Kaufoption, 

Andienungspreis, Vorkaufsrecht, zusätzliches Nutzungsentgelt, 
Schlusszahlung, Wertminderungsausgleich, Rückgabefrist 
u.v.a.?

Welche Vertragsformen und Zahlungsvarianten gibt es? 
�	 Welcher Vertrag lohnt sich wann, für wen und für welches 

Objekt?
�	 Vertragsarten
�	 Sonderzahlungen
�	 Zahlungsverläufe
�	 Vertragsende: Rückgabe, Kauf oder Verlängerung?
�	 Kündigungsmöglichkeiten und -kosten
�	 Wie finde ich für mein Unternehmen und mein Objekt im 

konkreten Fall die optimale Vertragsvariante?
�	 Wie kalkuliert eine Leasinggesellschaft und woran verdient diese?

Kostenfallen und „Fallstricke“ im Leasing vermeiden
�	 Typische Fallstricke von Vertragsbeginn über Nutzungsbeginn 

bis nach Vertragsende
�	 Augen auf bei Rahmen-Leasingverträgen für mehrere Objekte 

(z.B. bei Computern, Gabelstaplern etc.)
�	 Die 3 AGB-Klauseln, bei denen Sie genau hinsehen sollten!
�	 Der Leasing-„Notfallkoffer“: häufige Fehler und deren 

Vermeidung
�	 Handlungsempfehlungen und Verhandlungsstrategien

Das Vertragsende: Vermeiden Sie ein Ende mit Schrecken!
�	 Wann muss/kann/darf ich kaufen/zurückgeben/kündigen?
�	 Zu welchen Bedingungen und Kosten?
�	 Der außerordentliche Wertminderungsersatz bei Fahrzeugen: 

ewiger Streitpunkt bei der Fahrzeugrückgabe! Handlungs
empfehlungen für die Praxis
�	 Vertragsbeendigungskosten erkennen, vermeiden, optimieren!

Der 2-Minuten-Check vor der Unterschrift
�	 Wie überprüfe ich den Vertrag schnell auf zugesicherte 

Inhalte und mögliche Kostenfallen?
�	 Unterschreiben Sie nur das, was Sie im Gespräch vereinbart 

haben!

Die Höhe der Leasingrate
�	 Leasingrate als einziger Entscheidungsparameter – warum  

dies häufig ein teurer Fehler ist
�	 Der 5-Minuten-Vergleich: Wie teuer ist Ihr Leasingangebot? 
�	 Vergleichen Sie Leasingangebote untereinander sowie gegen-

über dem Kreditkauf (Effektivzinsvergleich, Barwertvergleich)

Wie finde ich den richtigen Leasingpartner?
�	 Hersteller-Leasinggesellschaft – Banken-Leasinggesellschaft – 

unabhängige Leasinggesellschaft
�	 Wer ist in welchen Fällen der bessere Partner?

Vor- und Nachteile von Leasing
�	 Wann ist Leasing bilanzneutral nach HGB und IFRS?
�	 Wann bringt Leasing Steuervorteile? Und wann Nachteile?
�	 Muss es immer Leasing sein? 
�	 In welchen Fällen Mietkauf vielleicht die bessere Alternative ist
�	 Kann Leasing gegen öffentliche Förderdarlehen bestehen?

Optimales Leasingvertragsmanagement
�	 Wie verwalte ich Leasingverträge hausintern am besten?
�	 Verpassen Sie keine Fristen!
�	 Zahlen Sie nicht mehr als Sie eigentlich zahlen müssen!

Top aktuell – Special: e-Bike-Leasing
�	 Nur „Hype“ oder sinnvolle Lösung?
�	 Worauf gilt es zu achten?

Praxis-Check
�	 Handlungsschema: In 7 Schritten zum optimalen Leasingvertrag!
�	 Wie verhandele ich Leasing richtig?

LEASING OPTIMAL VERHANDELN UND GESTALTEN
PRAXISTIPPS ZU LEASINGVERTRÄGEN UND EINSPARPOTENZIALEN

Immer öfter werden Maschinen, Fahrzeuge etc. geleast anstatt gekauft. Der Einkauf und die Fachbereiche sehen sich daher einer 
immer größeren Vielzahl an Leasingvarianten gegenüber. Verschiedene Vertragsmodelle, eine Vielzahl an Zahlungskomponenten 
wie Leasingraten, Optionspreise, Schlusszahlungen, Andienungspreise, Rückführungskosten, Vormieten, Abschlussgebühren, 
Mietnebenkosten, zusätzliche Nutzungsentgelte, Wertminderungsausgleich etc. erschweren die richtige Entscheidung zusätzlich. 
In diesem Seminar lernen Sie, welche Vertragsformen und -leistungen zulässig und in welchen Fällen geeignet sind. Im Bereich 
Leasing sind viele Sachverhalte nicht gesetzlich geregelt, sondern vielmehr „gelebte Praxis“. Umso wichtiger ist das nötige 
Praxiswissen, wann sich Leasing lohnt und wie die einzelnen Varianten sinnvoll umgesetzt werden können.

ZIELGRUPPE: Fach- und Führungskräfte aus Einkauf, Beschaffung in IT-Abteilungen, Fahrzeugabteilungen, Finanzbereich und Controlling. 
Relevant für Leasing z.B. von Fahrzeugen, IT/EDV, Maschinen, Baumaschinen, Gabelstaplern, Medizingeräten, Energieanlagen etc.

METHODIK: Fachvortrag, Diskussion, Praxisbeispiele

SEMINARLEITUNG: Dr. Michael Kroll

  bme.de/bek-les

SEMINARINHALTE

17. – 18.10.2023	 HANNOVER		  352310018	 1.495,- PRÄSENZ: 
1. Tag:	 09.30 – 17.00 Uhr
2. Tag:	 08.30 – 16.30 Uhr

http://www.bme.de/bek-les
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Ja, ich melde mich an wie folgt:

Veranstaltungs-/Produkt-Titel 

Veranstaltungs-Nr. 

Ort 		 Datum

Teilnehmer:in 1

Name 	 Vorname

Position 	 Abteilung

Telefon	 Fax	 E-Mail 

Teilnehmer:in 2

Name 	 Vorname

Position 	 Abteilung

Telefon	 Fax	 E-Mail 

Firma	

Branche 	

Straße/Postfach	 PLZ/Ort

Telefon	 Fax

Datum/Unterschrift

Abweichende Rechnungsanschrift

Abteilung

Straße/Postfach	 PLZ/Ort

  Ich bin damit einverstanden,  
Informationen per E-Mail zu erhalten.

  Ich bin damit einverstanden,  
Informationen per E-Mail zu erhalten.

-20%

KAT2/2023

Teilnahmegebühren�
Die Teilnahmegebühr für Seminare zzgl. Mehrwert
steuer ist fällig nach Erhalt der Rechnung, spätestens 
jedoch 14 Tage vor Veranstaltungsbeginn. 20 % Ra-
batt für den zweiten und alle weiteren Teilnehmen-
den werden nur bei Buchung des gleichen Seminars 
zum gleichen Veranstaltungstermin und bei gleich-
zeitiger Buchung gewährt. Rabatte sind nicht kom-
binierbar. In der Teilnahmegebühr sind enthalten: 
Dokumentationsunterlagen sowie bei Präsenzveran-
staltungen Mittagessen, Kaffee/Tee und Erfrischungs-
getränke. Mit Erscheinen dieses Kataloges verlieren 
alle bisherigen Veröffentlichungen ihre Gültigkeit.
Anmeldebestätigung�
Nach Eingang Ihrer Anmeldung erhalten Sie eine An-
meldebestätigung. Bitte überprüfen Sie die korrekte 
Schreibweise Ihres Namens und Ihrer Firmierung. Bei 
Präsenzveranstaltungen sind der Anmeldebestätigung 
die Anschrift, Telefon-/Faxnummer des Tagungshotels 
sowie die Rechnung beigefügt. Geben Sie bei On-
line-Veranstaltungen für den weiteren Schriftverkehr 
bitte unbedingt die E-Mail-Adresse des Teilnehmenden 
an. Die Zugangsdaten zum Online-Training gehen Ih-
nen kurz vor Veranstaltung per E-Mail zu.
Hotelbuchungen 
Im jeweiligen Tagungshotel haben wir für Sie ein be-
grenztes Zimmerkontingent reserviert. Die Zimmer
reservierung nehmen Sie bitte selbst unter dem Stich-
wort „BME Akademie GmbH“ vor. Die Anschrift des 
Hotels entnehmen Sie bitte Ihrer Anmeldebestätigung. 
Bitte beachten Sie, dass Zimmerbuchungen nur zeitlich 
befristet und im Rahmen der verfügbaren Kontingente 
möglich sind. Für Stornierung oder Umbuchung sind 
die Teilnehmenden selbst verantwortlich. Sollte das 
Zimmerkontingent ausgeschöpft oder abgelaufen sein, 
ist es u.U. günstiger, wenn Sie bei Ihrer Hotelbuchung 
auf ein Online-Portal zurückgreifen.
Änderungsvorbehalte�
Die BME Akademie ist berechtigt, notwendige organi
satorische, inhaltliche und methodische Änderungen 
der Veranstaltung vorzunehmen, soweit diese den 
Nutzen für die Teilnehmende nicht wesentlich ändern. 
Das beinhaltet auch, die Veranstaltung digital durch-
zuführen. Darüber hinaus ist die BME Akademie be-
fugt, den vorgesehenen Referierenden im Falle von 
Krankheit, Unfall oder sonstigen unvorhergesehenen 
Gründen durch Referierende mit gleicher Qualifikati-
on zu ersetzen, um eine Absage der Veranstaltung zu 
vermeiden.
Rücktritt/Stornierung�
Bei Rücktritt bis 2 Wochen vor Veranstaltungsbeginn 
wird eine Bearbeitungsgebühr von 15 % der Teilnah-
megebühr fällig. Bei späteren Absagen wird die ge-
samte Teilnahmegebühr berechnet, sofern nicht von 
Ihnen im Einzelfall der Nachweis einer abweichenden 
Schadens- oder Aufwandshöhe erbracht wird. Nur in 
Fällen von höherer Gewalt oder Restriktionen durch 
den Gesetzgeber, welche die Durchführung der Veran-
staltung unmöglich machen, entfällt die Bearbeitungs-
gebühr. Zur Fristwahrung muss der Rücktritt schriftlich 
erfolgen. Rücktrittsgebühren fallen nicht an, wenn eine 
Ersatzperson gestellt wird.
Urheberrecht�
Die im Rahmen unserer Veranstaltungen ausgehändig-
ten Arbeitsunterlagen sind urheberrechtlich geschützt 
und dürfen nicht – auch nicht auszugsweise – ohne 
Einwilligung der BME Akademie GmbH und der jewei-
ligen Referierenden vervielfältigt oder gewerblich ge-
nutzt werden.
Datenschutz�
Informationen, wie wir mit Ihren personenbezogenen 
Daten umgehen, erhalten Sie unter �
www.bme.de/datenschutz. 
AGB�
Es gelten die Allgemeinen Geschäftsbedingungen der 
BME Akademie, zu finden unter www.bme.de/agb.
Änderungen vorbehalten.
Bildquellen: BME-Bildarchiv, iStock.com,  
shutterstock.com, stock.adobe.com, fotolia.de

www.bme-akademie.deInternet

http://www.bme-akademie.de

